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どんなお店にすれば、お客さんが来店してくれるの？

どんな料理を提供すれば、売れるの？

どんなサービスをすれば、お客さんは喜ぶの？

その答えが学べます。

内容

講師

　 申込方法　受講希望の方は、・お電話・FAX・E-mail のいずれかでお申込できます。

　　　　　　・お電話でお申し込みの方は、下記の電話番号にお問い合わせください。

　　　　　　・FAX でお申し込みの方は、裏面の申込書をご記入の上 FAX ください。

　　　　　　・E-mail でお申し込みの方は、件名に『3/16 セミナー受講申込』と書いて住所・氏名・

　　　　　　 連絡先電話番号を明記の上（nicobaru@cure.ocn.ne.jp）までお申し込みください。

問合せ先　　ニコバル・エンザ飲食店研究所　         http://nicobaru.com/

　　　　　　ＴＥＬ027-288-8518     前橋市富士見町石井２４４５－４８８

　会　  場　 前橋テルサ　第３研修室（4F）　　

　　　　　　前橋市千代田町２丁目５番１号

　　　　　　（会場ご案内図は、裏面をご覧ください）

　受 講 料　 2，０００円

　日     時　  H25 年 3 月 16 日（土）　

　　　　　　14：00 ～ 16：00 (13:30 受付開始）　

～飲食店開業３つの秘訣～

富士見商工会主催　前橋商工会議所・前橋東部商工会 後援

2000 年　ラーメンチェーン店の立ち上げに参加。

　　　　取締役統括マネージャー就任。5年間で、月商 2,000 万以上の店を立て続けに出店し、

　　　　合計 6店舗立ち上げ運営管理を行う。

2005 年  今までとは全く規模の違う個人店に挑戦。

　　　　当時では他にはなかった中高年をターゲットにしたラーメン店としての商品とサービス

　　　　が認められ各メディアにも取り上げられる。

2008 年  第一号の飲食店のコンサルタントを請け負う。

　　　　収支の改善をきっかけに、店舗運営のコンサルを行う。 

2009 年  株式会社　サンケイテクニカ　設立

        コンサルタント業務を軸に、飲食店の出店から運営までの支援体制を確立。

 ・群馬県商工会連合会　専門家派遣員登録コンサルタント

 ・朝日新聞おススメ「マイベストプロ」登録コンサルタント

・簡単にできるマーケティング

・10 年以上継続経営するための必須条件

・待ちの商売から攻めの商売に変える思考法

・店、商品、接客３つのバランス

・ニッチな飲食店の作り方

No.1 飲食店 開業・育成セミナー

FAX　027-212-8882

受講者名

会社名（屋号）フリガナ

フリガナ
職業

メールアドレス ＴＥＬ ＦＡＸ

住所
〒

ご質問

受講申込書

⇒ 飲食店開業を目指している方のための

Ｎｏ.１ 飲食店開業・育成セミナー

石田誠　ニコバル・エンザ飲食店研究所　所長

　　　　株式会社サンケイテクニカ　代表取締役
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会場案内地図

駐車場案内


